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Seminar




Eroffnet wird das Seminar mit einer Keynote von Martin Hufschmid. Aus seinem reichen
Erfahrungsschatz als Berater wird er tGber Marketing & Sales-Mythen berichten und zeigen,
wie diese mit intelligent genutzten Daten im Unternehmen tberwunden und die Weichen im
Vertrieb bestmoglich gestellt werden kénnen. Im Anschluss geht Janine Reudt-Demont auf
aktuelle Entwicklungen und Best Practices im E-Commerce sowie die Trends fir dessen
erfolgreiche Verknupfung mit dem stationaren Handel ein. Vor dem Hintergrund der Turbu-
lenzen des vergangenen Jahres wird Christophe Steiger danach aus Sicht des auch kommerziell
denkenden General Counsel auf die jingsten Erkenntnisse zur Absicherung von Lieferketten
und die Lehren fir die Vertragsredaktion eingehen. Es wird dabei interessant sein zu sehen,
inwieweit sogenannte Boilerplate-Klauseln den Lackmustest bestanden haben. Abschliessend
zeigen Fabian Koch und Mario Strebel die aktuellen Entwicklungen im Vertriebskartellrecht auf.
Im Sinne eines Ausblicks gehen sie dabei insbesondere darauf ein, was Unternehmen im Hin-
blick auf die Fair-Preis-Initiative wissen mussen und jetzt bereits vorkehren kénnen und sollten.
Mit einer Paneldiskussion und einem Apéro am Ende des Seminars besteht schliesslich Raum
fur Fragen und vertiefende Diskussionen in ungezwungenem Rahmen.

Die Tagung richtet sich an In-house Counsel, Vertriebs- und Compliance-Verantwortliche,
Vertragsmanager, Rechtanwadlte und weitere Interessierte, die ihr Wissen und ihre Erfahrung
Uber die aktuellen Herausforderungen im Waren- und Dienstleistungsvertrieb auffrischen
mochten.

Referierende

> Martin Hufschmid, M.A., Managing Director bei Datalogue Schweiz AG, Zurich

> Prof. Dr. Andreas Kellerhals, Rechtsanwalt, LL.M., Partner bei SwissLegal (Zurich) AG,
Direktor des Europa Instituts an der Universitat Zarich

> Fabian Koch, Rechtsanwalt, Partner bei CORE Attorneys, ZUrich

> Janine Reudt-Demont, Rechtsanwaltin, LL.M., Counsel bei Niederer Kraft Frey AG, Zurich

> Christophe Steiger, Rechtsanwalt, LL.M., FORRER LENHERR BOGLI & PARTNER
Rechtsanwalte, Weinfelden

> Mario Strebel, Rechtsanwalt, LL.M., Partner bei CORE Attorneys, Zirich



Programm

13.30 - 13.45 Uhr

13.45 - 14.30 Uhr

14.30 - 15.15 Uhr

15.15-15.45 Uhr

15.45 - 16.30 Uhr

16.30 - 17.15 Uhr

17.15-17.30 Uhr

Begriissung und Uberblick
Andreas Kellerhals

Marketing & Sales-Mythen mit Daten Uberwinden
Martin Hufschmid

Aktuelle Entwicklungen und Best Practices im E-Commerce
Janine Reudt-Demont

Kaffeepause

Absicherung von Lieferketten — Lackmustest fur
Boilerplate-Klauseln?
Christophe Steiger

Aktuelle Entwicklungen im Vertriebskartellrecht und
Ausblick zur Fair-Preis-Initiative
Fabian Koch, Mario Strebel

Paneldiskussion mit allen Referierenden
Moderation: Mario Strebel



Seminar
«4. Tagung zum Vertriebsvertragsrecht in der Praxis»
Mittwoch, 17. Marz 2021

Ort
Virtuell via Webinar. Die Einwahldaten erhalten Sie per Mail zugesandt.

Leitung
Mario Strebel, Zirich
Prof. Dr. Andreas Kellerhals, ZUrich

Seminarunterlagen
Die Seminarunterlagen werden digital und als Hardcopy abgegeben.

Kosten
CHF 400.— inkl. Unterlagen

Anmeldeschluss
Montag, 8. Marz 2021

Anmeldung
Die Anmeldung erfolgt via Webseite des Europa Instituts: www.eiz.uzh.ch

Auskiinfte
Auskinfte erteilt das Europa Institut an der Universitat Zurich;
Tel. +41 44 634 48 91, eiz@eiz.uzh.ch




