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Aktuelle Rechtsprobleme und Evergreens bei 
Vertriebsverträgen - dargestellt für Praktiker
Das Seminar vermittelt einen praxisnahen Überblick über zentrale aktuelle Rechts- 
fragen und klassische Dauerbrenner im Waren- und Dienstleistungsvertrieb. Die Teil-
nehmenden erhalten konkrete Orientierungshilfen, wie sich typische Herausforderungen 
im Vertriebsalltag rechtssicher, effizient und nachhaltig bewältigen lassen.

Eröffnet wird das Seminar mit einer Keynote der KI-Pionierin Dalith Steiger-Gablinger 
zur Rolle und Bedeutung künstlicher Intelligenz (KI). Sie beleuchtet die jüngsten Ent-
wicklungen im Bereich KI und ordnet deren Chancen, Risiken und praktischen Ein-
satzmöglichkeiten ein. Anschliessend präsentiert Kenji Izumi vom Sekretariat der 
Wettbewerbskommission die wesentlichen aktuellen Entwicklungen im schweiz- 
erischen und europäischen Vertriebskartellrecht und zeigt auf, worauf Unternehmen in der  
Praxis besonders achten müssen. Philipp Pichler gibt darauf aufbauend einen kompakten 
Überblick über die europäische Regulierung unfairer Handelspraktiken sowie über neue 
Sorgfalts- und Compliance-Pflichten in der Vertriebskette und identifiziert typische  
Stolpersteine. Markus Vischer widmet sich sodann den kaufrechtlichen Heraus- 
forderungen im Vertrieb, insbesondere den Wechselwirkungen zwischen Rahmen-
verträgen und den ausführenden Einzelkaufverträgen, und zeigt auf, wo in der 
Vertragsgestaltung besondere Aufmerksamkeit geboten ist. Eine Paneldiskussion mit 
allen Referierenden sowie ein Apéro am Ende des Seminars bieten schliesslich Raum für 
Fragen, Erfahrungsaustausch und vertiefende Diskussionen in ungezwungenem Rahmen.

Die Tagung richtet sich an Inhouse Counsel, Vertriebs- und Compliance-Verantwort-
liche, Vertragsmanager, Rechtanwälte und weitere Interessierte, die ihr Wissen und ihre 
Erfahrung über die aktuellen Herausforderungen im Waren- und Dienstleistungsvertrieb 
auffrischen möchten.

Referierende

>	 Kenji Izumi, Rechtsanwalt, Referent im Sekretariat der WEKO, Bern

>	 Prof. Dr. Andreas Kellerhals, LL.M., Rechtsanwalt, Direktor des Europa Instituts an der 
Universität Zürich 

>	 Dr. Philipp Pichler, Rechtsanwalt, Counsel bei Gleiss Lutz, Stuttgart

>	 Dalith Steiger-Gablinger, dipl.math., u.a. Mitgründerin und Managing Partner bei 
SwissCognitive und CognitiveValley movement und CEO Swiss IT Leadership Forum 

>	 Mario Strebel, LL.M., Rechtsanwalt, Partner bei CORE Attorneys, Zürich 

>	 Dr. Markus Vischer, LL.M., Rechtsanwalt, Counsel bei Walder Wyss AG, Zürich



Programm

13.30	–	 13.45 Uhr	 Begrüssung | Überblick
					   Andreas Kellerhals, Mario Strebel

13.45	 –	14.30 Uhr	 Keynote: Künstliche Intelligenz – Die Frage ist nicht 	
			   ob, sondern wie wir sie einsetzen
					   Dalith Steiger-Gablinger

 
14.30	 –	15.15 Uhr	 Entwicklungen im schweizerischen und europäischen 	
			   Vertriebskartellrecht
					   Kenji Izumi

15.15	 –	 15.45 Uhr	 Kaffeepause 

15.45		–	16.30 Uhr	 Lieferketten unter Druck: Unfaire Handelspraktiken 	
				   und Sorgfaltspflichten im europäischen  
				   Vertriebsrecht
					   Philipp Pichler

16.30		–	17.15 Uhr	 Kaufvertragsrecht – Wechselwirkungen von Rahmen- 	
				   und Ausführungsvertrag 
					   Markus Vischer

17.15	 –	 17.30 Uhr	 Paneldiskussion mit allen Referierenden
					   Mario Strebel

Ab 17.30 Uhr	 Apéro
					   offeriert von CORE Attorneys



Seminar
«Vertriebsvertragsrecht in der Praxis»
Donnerstag, 9. April 2026

Ort
Metropol
Fraumünsterstrasse 12, 8001 Zürich

Die Lokalität Metropol ist barrierefrei. Es stehen öffentliche Sonderparkplätze am
Stadthausquai zur Verfügung.

Leitung
Prof. Dr. Andreas Kellerhals, Zürich
Mario Strebel, Zürich

Unterlagen
Die Unterlagen werden digital und als Hardcopy abgegeben.

Kosten
CHF 490.– inkl. Unterlagen und Pausenverpflegung

Anmeldeschluss
Donnerstag, 2. April 2026

Anmeldung
Die Anmeldung erfolgt via Webseite des Europa Instituts: www.eiz.uzh.ch

Auskünfte
Auskünfte erteilt das Europa Institut an der Universität Zürich;
Tel. +41 44 974 00 00, eiz@eiz.uzh.ch


